
記入後、FAXしてください FAX 03-5771-8167

白川博司の
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TEL FAX
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■ 問合せ先／申込先
今回のセミナーに関しましては、
会場の都合上、先着順となります
ので、お早めにお申込ください。 

四方事務所 「通販実戦会」事務局　担当／堀江 
TEL ： 03-5771-8166　FAX ： 03-5771-8167
※電話番号およびFAX番号は2016年11月より変わりました。
Eメール ： 0028＠shirakawahiroshi.jp　URL ： http://www.shirakawahiroshi.jp

日　程

参加費

担当者

会　場

10月24日(火) 13：30～ 16：00　　13：00時より受付開始
正会員／無料　レポート会員／ 20,000円
株式会社サイバーネット　セールスプロモーション事業部　事業部長／郷 正義氏

東京都豊島区東池袋3-22-7　CNビル

11月度「セミナー・現場実見会」予定 【日時】11月24日(金) 13：30～　【場所】東京

〈セミナー・現場実見会〉10月度開催のご案内

顧客行動が見える！
「分析型DM」活用セミナー

白川博司の通販セミナー

白川博司の通販実戦会

QRコードの活用で、効率的に成約率アップへ
　デジタル印刷とDM制作事業などを主力に展開する㈱サイバーネットから、同社が提供する見えるダイレク

トメール「DM＋PLUS」について、その導入メリットをご紹介いただくセミナーを開催する。

　「DM＋PLUS」は、DMに個人情報を埋め込んだユニークQRコードを印刷して郵送し、そのQRコードをス

マホで読み取り、Webページにアクセスしてもらうことで、その後の行動を可視化。「誰が」「いつ」アクセスし

たのか、「何に興味があるのか」を一人ひとり分析することができる、B to B、B to Cどちらにも有効なサービ

スだ。サイト閲覧履歴を分析することで、消費者の行動パターンごとに戦略をたて、興味度によって営業手法

を変えて追客し、効率的に成約率を上げることが可能となる。

　DMの売上が停滞している通販会社や、B to B営業に問題点を抱える会社は、DMとインターネットを融合さ

せた新しい施策をこの機会にぜひ学んでほしい。

（メールでもお申込みいただけます。詳しくは配信メールをご覧ください。）


